STU D I 0 dgstudio.site d_goncharoff

DIGITAL ATEHTCTBO info@dgstudio.site +7 912 0 619 619

AyauT canTta agroenergy.pro

OTOT ayauT NPOBEJEH C LIENbIO BbISIB/IEHUS KITHOYEBbIX MPOBJIEM Ha calTe, KOTopble
MOTYT CHUXaTb ero 3 deKTUBHOCTb B NPUBJIEYEHNM KITMEHTOB U KOHBEpPCUN. BaxkHo
He MPOCTO NpMBEKaTb Tpaduk, HO U fenaTb CanT yA06HbIM, MOHATHBIM U
y6eauTeNbHbIM A9 NOTEHLMaNbHbIX NOKynaTenen.

Mbl pacCMOTpenu, HaCKOJIbKO rNaBHas CTpaHuLa caiTa AOHOCUT LLeHHOCTb YCHyT,
HACKOJIbKO MOHATHbI o depbl 1 NPU3bIBbI K AENCTBUIO, @ TAKXKe BbIABUIN HEA0YETbI,
KOTOPble MEeLatoT KJIMEHTY 6bICTPO MPUHSITb PELLEHMUE.

1. Cna6oe YTl (yHMKanbHOe TOProBoe NpeaoXeHune)

BOPOHA .
" ANCKOBARA

polzecaiTencHOeTL: 89,6 ralu
KonwndecTeo pabouunx opraHoe: 80 wiT. '
TpebyeMaa MoLWHOCTE: oT 400 n.c.

3aronoBok «bopoHa guckoBasi» He 06bSICHSIET, Y4eM UMEHHO NPOoAYKLMS nyyLle
KOHKYPEHTOB: HET YNTOMWHaHUS KHOYEBbIX BbIrof (LeHa, HafeXHOCTb, rapaHTus,
[0CTaBKa).

PekoMeHpaums: caenatb nepBbliii 3KpaH € APKUM, eMKUM ot depom: «bopoHbl

AWCKOBbIE OT NPON3BOAUTENSA C rapaHTnen 3 roga n goctaBskon no PO 3a 5 gHein».

2. CNMWKOM MHOro MHdbopMaLnm 6e3 YeTKOM CTPYKTYpbl

Ha cTpaHuue agnnHHasA neHTa TOBapoB U 6JI0KOB, HO HET JIOTMYHOIO AeNIeHNs C
noA3arofioBKaMu Nno KaTeropmsm u puibTpamMu.

PekomeHpgauua: 0o6aBNTb 6/10KU C YETKUMU CEKLMNAMU: «XUTbI Npoaax», «[1o Bngam
TEXHUKU», KAKLUU».



3. HeT BUANMbIX KHOMOK NnpPpuU3biBa K AEeNCTBUIO Ha nepBoM aKpaHe

OWCKOBAS
BA-8X3 P11

_hponsaonureanomb: 89,6 Talu
_ KonunyecTtBO paboumx opraHoe: 80 wr.
Tpebyemas MmolHOCTE: oT 400 n.c.

N TR S L
MOAPCOEHEE ; :

KHonka «ogpobHee» He MOTUBUPYET — OHa HeNTpanbHasa U He CBA3aHa C
MOKYMNKOW/3aKa3oM.

PekomeHpauusa: 3aMeHnTb Ha «Paccuntatb ueHy», «[lonyuntb Kl» nnmn «3akasartb
3BOHOK» U caenaTb ee APKOW, KOHTPacTHOM.

4. OTcyTCcTBME 6/10KA NPENMYLLLECTB KOMMaHMN B BEPXHEN YacTu
CTpaHuUpbI

[Monb3oBaTesb Cpa3dy He NMoOHMMaET, nodyemy nokynaTtb CTOMT MMEHHO 34€ECb.

PekoMeHpauus: B NepBbiv 3KpaH A06aBUTb MKOHKM C BbirogamMmu: «[JocTaBka no BCewn
Poccumn», «CobCcTBEHHOE MPOM3BOACTBOY, «FapaHTusa Ao 36 Mec.».

5. OTcyTcTBME 6/10Ka C OT3bIBAMU K/TUEHTOB

[loBepue K NpoaaBLy He NOAKPENIEHO CoL0Ka3aTeIbCTBaMM!.

PekomeHpauusa: 106aBUTb OT3bIBbI C CIJOTO KJINEHTOB U UX TEXHUKWN, CKaHbl
6J'IaFOJJ,apCTBeHHbIX nncemMm.

6. HepocTtaToyHas paboTa C BO3paXXeHUsAMU

HeT nHdopmaumm o gocTaBKe, onnarte, rapaHTUM U cepBuCe.

PekoMeHpauus: caenatb oTAeNbHbIN 610K C OTBETaMU Ha NONYAsipHbIE BOMPOCHI:
«Kak 3aKkasaTb?», «Kak goctaBumM?», «Kakue rapaHTUn?»,



7. Buoeoo630pbl pacnonoXeHbl C/ULWLKOM HU3KO

O630pbl CNEeUTEXHUKU U aKTyallbHa4q
nHpopmauma You Tube «<Arpo3Heprmsa»

[Tone3HbIN KOHTEHT B CAaMOM HU3Y CTpaHWULUbI, rae ero MaJsio KTo yBuauT.

PekoMeHpgauma: nogHATb BUAe00630pbI Bblille, psaomM ¢ YTI nnm 6510komM
npevMyLLEecTB.

8. HeT BblaeneHnsa akLMOHHbIX I'Ip@,EI,J'IO)KGHVIVI nJin HOBUHOK

Ce30HHaa TexHUKa

npO,D,yKLI,MFl NnoKasaHa o AHMUM MOTOKOM, 6es3 aKueHTa Ha ropa4yune npeajioxXeHus.

PekomeHgauums: Bbiaenmtb «AKLMK», «<HOBMHKM» 1 «Jlngepbl npogax» ¢ 6engxamm Ha
(¢oTO TOBApPOB.



9. Cnabasi MUHTEPaKTUBHOCTb M KOHTaKTHas 30Ha

IDOHUCBCKEA

Hosoeenv4koBCkan XOouy NOCETWUTbL 3ABOLO
OTKPBITE B AH/EKC KAPTAX

OTHKPBITE B 2TWC KAPTAX

i b-aoTuTapoBcKas n

i

Kak Kk HaM npoexartb?

HepHuvos

dopma obpaTHOWM CBA3M U KOHTAKTbl €CTb TONbKO BHU3Y, KapTa 6e3 BblgeneHHoro CTA.

PekomMeHgauma: 06aBUTb PUKCUPOBAHHYHO KHOMKY «3aKa3aTb 3BOHOK» UN
«Hanucatb B WhatsApp» Ha Bcex aKpaHax.

10. HeT Bn3yanbHOro ycuneHuUsa HageXHoCTH

[MpousBoouUTENN

HeT norotunos napTHepoB, cepTudunkaTos, HGOTO NPOMU3BOACTBA.

PekoMeHgauma: BcTaBuTb 6710k «Ham foBepAOT» C NOroTMnamMmn KpynHbix KJIMEHTOB U
doTo uexa/cknaaa.

3aknwJyeHue

BblsiBNeHbl KNKOYeBble HEA0YETbI, KOTOPble CHMXXalT KOHBEPCUIO canTa. YCTpaHeHue
9TMX NPO6EM NOMOXET YBENNUYUTb KoNn4ecTBo 3asaBoK Ha 30-40% 1 NoBbICUTb
AoBepue K KoMMNaHuw.

Ecnv BaM Hy>XHa noMoLlb B ,opaboTKe caiTa Uin KOHCY/IbTalusi Mo NOBbILLIEHUIO
NPOoAaX, MOXXeM NPOBECTM 6ecniaTHYI0 KOHCYNbTauuilo. PasbepeM Ball NPOEKT
AetanbHee n Nnpeasioknm ahdekTusHble pelerus! <7



Mbl ycuUnnBaeMm caiTbl HALLUX KIIMEHTOB, Yepes [eTabHyHo NpopaboTKy LieneBoi
ayauToOpUN U KOHKYPEHTOB. Ha Bbixofe nosly4aem npofatoLine BOPOHKU, KOTopble
otbopMssieM B BMJe NPOTOTUMNOB AN AanbHeNllero BHeAPeHUs Ha CalT.

[IpuMepbl HEKOTOPbIX MPOTOTMMNOB, KOTOPbIE Mbl Y)Xe peann3oBasnm
ANS1 HALLMX KIIMEHTOB:

CcblNIKM Ha NPOTOTUNMbI OTKPOOTCH B 6paysepe

CauT areHTcTBa No noabopy nepcoHana

[1poeKT No CTpoOUTENbCTBY BUJ1 HA banu

[MpoeKT No NPOU3BOACTBY 6apO6eK-KOMMIEKCOB

[lepcoHanbHbIN CaUT ANs ATCKOro NCUxonora

NHTepHeT-Mara3mH cMapT@oHOB

OT3biIBbl HALLUUX KJINEHTOB

Hawu KOHTaKTbI;

Telegram: https://d_goncharoff.t.me

Telegram areHtcTBa: https://t.me/dgstudio_site

WhatsApp: +79120619619

Cawnr: https://dgstudio.site

E-mail: info@dgstudio.site
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https://app.moqups.com/xHg9hAoaWmtvl3aAOGsTpRDh3M4P9Ibt/view/page/af4c71528?fit_width=1
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	Аудит сайта agroenergy.pro 
	 
	1. Слабое УТП (уникальное торговое предложение) 
	Заголовок «Борона дисковая» не объясняет, чем именно продукция лучше конкурентов: нет упоминания ключевых выгод (цена, надежность, гарантия, доставка).​​Рекомендация: сделать первый экран с ярким, емким оффером: «Бороны дисковые от производителя с гарантией 3 года и доставкой по РФ за 5 дней».​ 
	2. Слишком много информации без четкой структуры 
	На странице длинная лента товаров и блоков, но нет логичного деления с подзаголовками по категориям и фильтрами.​​ Рекомендация: добавить блоки с четкими секциями: «Хиты продаж», «По видам техники», «Акции». 
	 
	3. Нет видимых кнопок призыва к действию на первом экране 
	Кнопка «Подробнее» не мотивирует — она нейтральная и не связана с покупкой/заказом.​​Рекомендация: заменить на «Рассчитать цену», «Получить КП» или «Заказать звонок» и сделать ее яркой, контрастной.​ 
	4. Отсутствие блока преимуществ компании в верхней части страницы 
	Пользователь сразу не понимает, почему покупать стоит именно здесь.​​ Рекомендация: в первый экран добавить иконки с выгодами: «Доставка по всей России», «Собственное производство», «Гарантия до 36 мес.». 
	 
	5. Отсутствие блока с отзывами клиентов 
	Доверие к продавцу не подкреплено соцдоказательствами.​​ Рекомендация: добавить отзывы с фото клиентов и их техники, сканы благодарственных писем.​ 
	6. Недостаточная работа с возражениями 
	Нет информации о доставке, оплате, гарантии и сервисе.​​ Рекомендация: сделать отдельный блок с ответами на популярные вопросы: «Как заказать?», «Как доставим?», «Какие гарантии?».​ 
	 
	 
	7. Видеообзоры расположены слишком низко 
	Полезный контент в самом низу страницы, где его мало кто увидит.​​ Рекомендация: поднять видеообзоры выше, рядом с УТП или блоком преимуществ.​ 
	8. Нет выделения акционных предложений или новинок 
	Продукция показана одним потоком, без акцента на горячие предложения.​​Рекомендация: выделить «Акции», «Новинки» и «Лидеры продаж» с бейджами на фото товаров.​ 
	 
	 
	 
	9. Слабая интерактивность и контактная зона 
	Форма обратной связи и контакты есть только внизу, карта без выделенного CTA.​​ Рекомендация: добавить фиксированную кнопку «Заказать звонок» или «Написать в WhatsApp» на всех экранах.​ 
	10. Нет визуального усиления надежности 
	Нет логотипов партнеров, сертификатов, фото производства.​​ Рекомендация: вставить блок «Нам доверяют» с логотипами крупных клиентов и фото цеха/склада.​ 
	Заключение 
	Примеры некоторых прототипов, которые мы уже реализовали для наших клиентов: 
	Наши контакты: 


